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ABSTRAK 

Persaingan yang tinggi dalam dunia bisnis membuat perusahaan berlomba-

lomba dan berupaya untuk meraih laba atau keuntungan sebesar-besarnya. Laba 

atau keuntungan merupakan salah satu tujuan yang ingin dicapai perusahaan. 

Untuk mendapatkan laba atau keuntungan yang besar, perusahaan harus mampu 

bersaing dalam dunia bisnis. Salah satu faktor penting dalam meningkatkan daya 

saing perusahaan adalah harga jual. Agar mendapatkan harga jual yang tepat dan 

akurat, perusahaan harus memperhitungkan seluruh biayanya dengan akurat. 

Salah satu metode yang dapat digunakan untuk menghitung biaya secara akurat 

adalah target costing. Dengan metode target costing, maka akan membantu 

perusahaan mengefisienkan biaya yang dikeluarkan agar memperoleh harga jual 

yang tepat dan akurat. 

Sekolah Musik MLD merupakan salah satu perusahaan di bidang jasa. 

Sekolah Musik MLD menetapkan harga jual jasa yang lebih tinggi dibandingkan 

dengan para pesaingnya sehingga menyebabkan konsumen berpikir kembali untuk 

menggunakan jasa kursus musik di Sekolah Musik MLD. Selain itu, Sekolah 

Musik MLD belum memperhitungkan seluruh biayanya dalam menentukan harga 

jual jasanya. Metode target costing digunakan untuk membantu Sekolah Musik 

MLD dalam memperhitungan seluruh biaya yang dikeluarkan setiap bulannya dan 

menekan biaya-biaya yang perlu dihemat dengan cara proses rekayasa nilai, yaitu 

usulan cost reduction. Dengan menggunakan metode target costing, harga jual 

jasa yang diperoleh menjadi lebih tepat dan akurat sehingga Sekolah Musik MLD 

memiliki keunggulan bersaing. 

 

Kata kunci: biaya, target costing, harga jual jasa 
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APPLICATION OF TARGET COSTING FOR SELLING PRICE OF 

SERVICES AT MLD MUSIC SCHOOL 

 

 

ABSTRACT 

High competition in the business world makes companies compete and try 

to get the maximum profit or profit. Profit or profit is one of the goals the 

company wants to achieve. To get a large profit or profit, the company must be 

able to compete in the business world. One important factor in increasing a 

company's competitiveness is the selling price. In order to get the right and 

accurate selling price, the company must calculate all costs accurately. One 

method that can be used to calculate costs accurately is target costing. With the 

target costing method, it will help the company streamline the costs incurred in 

order to obtain the right and accurate selling price. 

MLD Music School is one of the companies in the service sector. The MLD 

Music School sets a higher selling price of services compared to its competitors, 

causing consumers to think again about using music courses in the MLD Music 

School. In addition, the MLD Music School has not taken into account all costs in 

determining the selling price of its services. The target costing method is used to 

help the MLD Music School in calculating all costs incurred each month and 

reduce the costs that need to be saved by means of the value engineering process, 

namely the proposed cost reduction. By using the target costing method, the 

selling price of services obtained is more precise and accurate so the MLD Music 

School has a competitive advantage. 

 

Keywords: cost, target costing, selling price of services 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


