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ABSTRAK

Daya saing yang kuat merupakan kunci utama dalam
keberhasilan suatu perusahaan..Salah satu faktor yang menjadi daya
saing bagi suatu perusahaan adalah harga jual.Dengan harga jual
yang akurat maka suatu perusahaan dapat memiliki kekuatan daya
saing.Agar mendapatkan harga jual yang akurat maka suatu
perusahaan harus memperhitungkan seluruh biayanya secara akurat.
Dengan perhitungan biaya yang akurat maka jika ditambah dengan
laba yang diharapkan akan menghasilkan harga jual yang akurat.
Salah satu cara untuk memperhitungan biaya secara akurat adalah
dengan metode target costing. Dengan metode target costing maka
dapat membantu dalam menekan biaya sehingga mendapatkan harga
jual yang akurat.

Sekolah ballet “M” merupakan salah satu perusahaan di
bidang jasa.Sekolah ballet “M” memiliki harga jual jasa yang lebih
tinggi dibanding pesaing-pesaingnya dan peminatnya mengalami
penurunan.Selain itu, sekolah ballet “M” tidak memperhitungan
seluruh biayanya dalam menentukan harga jual jasanya. Metode
target costing dapat membantu dalam memperhitungkan seluruh
biaya yang dikeluarkan oleh sekolah ballet “M” setiap bulannya dan
menenkan biaya-biaya yang tidak diperlukan. Dengan
memperhitungan biaya-biaya yang akurat dan tambah dengan laba
yang diharapkan maka akan didapatkan harga jual jasa yang tepat.

Metode target costing dapat membantu sekolah ballet “M”
dalam memeperhitungkan biaya-biaya dan menekan biaya yang tidak
diperlukan. Dengan memperhitungkan biaya secara akurat maka
harga jual jasa yang diperoleh sekolah ballet “M” dapat menjadi
lebih akurat.Sehingga selain memiliki kualitas yang baik maka
sekolah ballet “M” juga memperoleh harga jual yang akurat. Dengan
memiliki kedua faktor tersebut maka sekolah ballet “M” akan
memiliki keunggulan bersaing.

Kata kunci: biaya, target costing
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ABSTRACT

Strong competitiveness is a key factor in a company's
success. One of the factors that competes for a company is its selling
price. With an accurate selling price then a company can have the
power of competitiveness. In order to get an accurate selling price
then a company must calculate all its costs accurately. With an
accurate cost calculation then if added with the expected profit will
get an accurate selling price. One way to calculate costs accurately is
by target costing method. With the target costing method it can help
in reducing costs to get an accurate selling price.

The “M” Ballet School is one of the companies in the field
of services. The “M” Ballet School has a higher service selling price
than its competitors and its demand is decreasing. In addition, “M”
Ballet School does not calculate all its costs in determining the
selling price of its services. The target costing method can help in
calculating all the costs incurred by the “M” Ballet School each
month and paying unnecessary expenses. By calculating the costs
accurate and added with the expected profit it will get the selling
price of the right services.

The target costing method can help the “M” Ballet School in
calculating costs and reducing unnecessary costs. By calculating the
cost accurately then the selling price of services obtained by “M”
Ballet School can be more accurate. So in addition to having a good
quality “M” Ballet School also obtain an accurate selling price. By
having both of these factors then “M” Ballet School will have
competitiveadvantage.

Keywords: cost, target costing


